CADERNO NEGOCI0S & OPORTUNIDADES pesquise aqui seu proximo negocio
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DESTAQUE LANCAMENTO -
MedNet rede lider em satde Detecta Controle de Pragas

e sequranca do trabalho com oportunidades em alta

FRANCHISING POR DENTRO E MAIS Franquias Hibridas,
Como comprar sua franquia’ GreenWhashing e Governanca
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-RANCHISING POR DER

Como comprar

anquia?

A ABF Expo Franchising é uma das maiores feiras de franquias do
mundo. S3o quatro dias de exposicao com mais de 400 stands, arenas,
palcos e auditorios para difusao de contetido com palestras, workshops,
treinamentos, espacos exclusivos para microfranquias e startups exclusivas
do setor. Dezenas de milhares de visitantes e empreendedores que buscam
uma oportunidade para multiplicar seu capital através de um negocio promissor, porém,
comecam as perguntas: Como comprar uma franquia? Qual é a melhor franquia?
Qual é 0 melhor investimento? Qual é o melhor setor? E por ai vai.

Sdo exatamente estas perguntas que lhe responderei com um passo a passo pratico
para vocé aplicar e tomar sua decisdo de forma segura e consciente.

Mas antes, deixe-me compartilhar minha experiéncia pratica, vivida quando fui con-
sultor de expansio, ou seja, vendedor de franquias.

Eu sempre fui um profissional da area de servicos, sou publicitario de formacao,
especialista em marketing e sempre atuei com vendas B2B (de empresas para empresas).

Fui convidado para trabalhar em uma holding que na época tinha trés redes, mais de 500
unidades espalhadas em seis paises pela América Latina. Eu era o novato do departamento,
nao era o maior vendedor da turma, mas em meu primeiro ano consegui fechar 71 contratos.

Ao longo dos ultimos dez anos, trabalho exclusivamente no setor de franquias, ja
vendi centenas de unidades e atendi cerca de 3.500 candidatos interessados em comprar
uma franquia (até onde fiz a conta).

Apos 3.500 entrevistas e atendimentos, percebi que a venda de franquia ¢ uma das
vendas consultivas mais dificeis e desafiadoras que vivenciei, imagine s, vocé estd diante
de uma pessoa que provavelmente economizou seu dinheiro ao longo de dezenas de anos
e ela precisa confiar e acreditar naquilo que vocé esta dizendo para tomar uma decisao
que ira alterar todo o curso da sua vida até aquele momento.

Muitos candidatos sdo empreendedores de primeira viagem, que eram profissionais de
carreira, com carteira de trabalho assinada; muitos outros sdo aposentados, pensionistas,
cada um tem uma histdria de vida, uma experiéncia e um objetivo. Cabe ao consultor de
expansio saber identificar os pontos favoraveis ou ndo para adequar seu atendimento de
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forma que conduza o candidato a uma decisdo
concisa e segura. Meu papel era ser o contrapeso
deste didlogo e pensando nisso, escrevi um livro
para ajudar empreendedores que buscam com-
prar uma franquia. Batizei meu livro com o titulo
"As 15 analises obrigatdrias antes de comprar
uma franquia" (veja na integra as 15 andlises
completas no QRCODE ao lado). E importante
analisar todos os itens, mas, em resumo, seguem
as principais orienta¢des, abaixo:

1. ESTUDE SOBRE FRANCHISING: nio
adianta vocé querer entrar em um mercado
que nao conhece, é preciso estudar antes de sair
investindo;

2. OLHE PARA SUA PROPRIA TRAJETORIA:
ndo adianta vocé ter sido cozinheiro a vida toda e
agora querer abrir uma escola ou uma oficina. Nao
arrisque tanto assim pois em negocios vocé precisa
saber o que estd fazendo, ndo invista apenas por
hobby, pois se o seu hobby é cozinhar, a0 comprar
uma franquia de alimentag¢do vocé podera perder
o amor pelo hobby e perder todo seu dinheiro.

3. PLANEJE SUAS FINANCAS: todo negd-
cio requer um tempo de matura¢do e com sua
franquia ndo serd diferente, vocé ird trabalhar
alguns meses iniciais no vermelho, programe
uma reserva financeira para sustentar a empresa e
o padrdo de vida da sua familia nestes primeiros
meses ou talvez, anos.

4. MUDE TOTALMENTE SUA MENTALIDADE:
acabou a "mamata’. Vocé trabalharda 12h, 14h
ou até 16 horas por dia, sem férias remuneradas,
sem 13°, sem FGTS, sem nenhuma garantia tra-
balhista. Acredite, eu mesmo atendi dezenas de
candidatos que me perguntavam sobre saldrio,
férias e direitos trabalhistas.

5. SEJA REALISTA: invista em algo que vocé
ja saiba trabalhar e que esteja dentro da sua
capacidade de investimento.

6. SEJA RACIONAL: compare negdcios
equivalentes no mesmo nicho, evite comparar
numeros de negdcios que estejam em nichos
distintos, exemplo: uma hamburgueria vs. uma
escola de inglés.

ARTIGO
7. SEJA ESTRATEGISTA: converse

abertamente com os franqueados da rede
que vocé quer entrar, eles sdo o principal
termometro se as coisas estio indo bem
ou mal. Nao faga papel de “cliente oculto”.
Como um detetive, abra o didlogo com o
franqueado apresentando suas reais in-
tencdes, quem estd no franchising ja sabe
farejar um especulador a distancia.

8. CONSIDERE E PLANEJE A SUA SAIDA:
nem tudo pode dar certo quando o assunto
¢ empreender, portanto, tenha em mente
um "plano B" tragado para vocé e sua fa-
milia caso seja necessdrio virar a pagina.
Percalcos podem acontecer, inclusive
problemas de satde, mudanga de cidade
ou até mesmo do pais.

A melhor franquia para se investir
¢ aquela que lhe satisfaz, que lhe da
alegria ao acordar de manha e arre-
gacar as mangas; A melhor franquia
é aquela que respeita o seu bolso; é
aquela que dialoga com sua trajetoria,
com suas experiéncias e habilidades.

Espero que eu tenha lhe ajudado, ndo
se esqueca de ver mais no livro, leia 0 QR-
CODE. Desejo sucesso e bons negdcios!
Um forte abraco.

*¥Jodo Cdnovas é mentor

em Gestdo de franquias com
mais de 31 redes atendidas
e mais de 20 mil horas de
consultoria prestada.

@ novaeraestrategia
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